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1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе 

освоения ОПОП 

 

В результате изучения дисциплины «Внешнеэкономическая деятельность 

предприятия АПК» обучающиеся, в соответствии с ФГОС ВО по направлению 

подготовки  38.03.01 Экономика, утвержденного приказом Министерства 

образования и науки РФ от 12.11.2015 г. № 1327, формируют следующие 

компетенции, указанные в таблице 1. 

Таблица 1 

Формирование компетенций в процессе изучения дисциплины  

«Внешнеэкономическая деятельность предприятия АПК» 
Компетенция Структурные элементы 

компетенции (в 

результате освоения 

дисциплины 

обучающий должен 

знать, уметь, владеть) 

Этапы 

формирования 

компетенции 

в процессе 

освоения 

ОПОП 

(семестр)
 

Виды занятий 

для 

формирования 

компетенции 

Оценочные средства 

для оценки уровня 

сформированности 

компетенции 

Код Наименование  

1 2 3 4 5 6 

ПК-2 способностью на 

основе типовых 

методик и 

действующей 

нормативно-

правовой базы 

рассчитывать 

экономические и 

социально-

экономические 

показатели, 

характеризующие 

деятельность 

хозяйствующих 

субъектов 

 

знает:  
понятийный аппарат 

внешнеэкономической 

деятельности; состав и 

классификацию 

участников 

внешнеэкономической 

деятельности 

8 практические 

занятия 

Доклад, тестовые 

задания, контрольная 

работа, кейс, 

самостоятельная 

работа 

умеет:  
анализировать 

внешнюю и 

внутреннюю среду 

организации, выявлять 

ее ключевые элементы и 

оценивать их влияние 

на организацию; 

ориентироваться в 

системе национального 

и наднационального 

регулирования 

внешнеэкономической 

деятельности;  

определять 

эффективность 

внешнеэкономической 

деятельности 

предприятия 

владеет:  
навыками оценки 

результатов 

коммерческой 

деятельности 

предприятия во 

внешнеэкономической 

сфере 
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1 2 3 4 5 6 

ПК-7 способностью, 

используя 

отечественные и 

зарубежные 

источники 

информации, 

собирать 

необходимые 

данные, 

анализировать их 

и готовить 

информационный 

обзор и/или 

аналитический 

отчет 

 

знает:  
российское 

законодательство в 

сфере 

внешнеэкономической 

деятельности;  

основы таможенно-

тарифного 

регулирования  

8 практические 

занятия 

Доклад тестовые 

задания, контрольная 

работа, кейс, 

самостоятельная 

работа 

умеет:  
анализировать 

социально-

экономические 

показатели состояния 

мировых рынков; 

выбирать оптимальные 

способы присутствия на 

внешних рынках;  

заключать 

международные 

контракты 

владеет:  
навыками сбора и 

обобщения 

экономической 

информации 

ПК-24 способностью 

осуществлять 

расчетно-

кассовое 

обслуживание 

клиентов, 

межбанковские 

расчеты, расчеты 

по экспортно-

импортным 

операциям 

 

знает:  
виды внешнеторговых 

операций и их 

преимущества; 

принципы 

осуществления расчетов 

по экспортно-

импортным операциям 

8 практические 

занятия 

Доклад, тестовые 

задания, контрольная 

работа, кейс, 

самостоятельная 

работа 

умеет:  
осуществлять расчеты 

по 

внешнеэкономическим 

операциям  

владеет:  
навыками организации 

и техники проведения 

экспортно-импортных 

операций 

 

Примечание:
 

Компетенция ПК-2 – также формируется в ходе освоения дисциплин:  

Корпоративные финансы 

Организация, нормирование и оплата труда на предприятиях АПК 

Организация инновационной деятельности на предприятиях АПК  

Финансовая деятельность предприятия АПК  

Ценообразование в АПК  

Ценовые стратегии в АПК  
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Государственное экономическое регулирование АПК  

Экономическое регулирование рисками предприятия АПК  

Практика по получению первичных профессиональных умений и навыков, в том 

числе первичных умений и навыков научно-исследовательской деятельности 

Технологическая практика  

Преддипломная практика  

Защита выпускной квалификационной работы, включая подготовку к процедуре 

защиты и процедуру защиты.  

 

Компетенция ПК-7 – также формируется в ходе освоения дисциплин:  

Статистика 

Финансы  

Корпоративные финансы  

Мировая экономика и международные экономические отношения  

Экономическая оценка инвестиций в АПК 

Производственная практика: научно-исследовательская работа 

Преддипломная практика 

Защита выпускной квалификационной работы, включая подготовку к процедуре 

защиты и процедуру защиты. 

 

Компетенция ПК-24 – также формируется в ходе освоения дисциплин:  

Деньги, кредит, банки. 

 

2. Описание показателей и критериев оценивания компетенций  

на различных этапах их формирования, описание шкал оценивания 
 

Перечень оценочных материалов
 

 
№ 

п/п 

Наименование 

оценочного средства 

Краткая характеристика 

оценочного средства 

Представление оценочного 

средства в ФОС 

1 контрольная работа средство проверки умений 

применять полученные знания 

для решения задач 

определенного типа по разделу 

или нескольким разделам 

комплект контрольных 

заданий по вариантам 

2 доклад продукт самостоятельной работы 

студента, представляющий собой 

публичное выступление по 

представлению полученных 

результатов решения определенной 

учебно-практической, учебно-

исследовательской или научной 

темы 

темы докладов 

3 тестирование метод, который позволяет 

выявить уровень знаний, умений 

и навыков, способностей и 

других качеств личности, а также 

их соответствие определенным 

нормам путем анализа способов 

выполнения обучающимися ряда 

банк тестовых заданий 
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специальных заданий 

4 кейс случай из практики, наглядно 

демонстрирующий какую-либо 

теорию 

комплект кейсовых заданий 

5 устный опрос средство контроля, 

организованное как 

специальная беседа 

педагогического работника с 

обучающимся на темы, 

связанные с изучаемой 

дисциплиной и рассчитанной  

на выяснение объема знаний 

обучающегося по 

определенному разделу, 

теме, проблеме и т.п. 

вопросы по темам 

дисциплины: 

- перечень вопросов для 

устного опроса 

 

 

 

Программа оценивания контролируемой дисциплины 

Таблица 3 

№ 

п/п 

Контролируемые разделы  

(темы дисциплины) 

Код контролируемой  

компетенции (или ее 

части) 

Наименование  

оценочного средства 

1 Особенности отдельных режимов 

осуществления ВЭД 
ПК-2; ПК-7 Устный опрос, тестирование, доклад 

2 Особенности отдельных методов 

торговли 
ПК-2; ПК-7; ПК-24 Устный опрос, кейс-задание, доклад 

3 Особенности международной 

торговли научно-техническими 

знаниями 

ПК-2; ПК-7; ПК-24 Устный опрос, доклад 

4 Совершенствование механизма 

государственного регулирования 

ВЭД в России 

ПК-2; ПК-7 Устный опрос, тестирование 

5 Применение таможенных 

пошлин во ВЭД 
ПК-7; ПК-24 Устный опрос, контрольная работа 

6 Особенности выхода на внешний 

продовольственный рынок 
ПК-2; ПК-7 

Устный опрос, контрольная работа, 

доклад 

7 Международная транспортировка 

товаров 
ПК-2 Устный опрос, доклад, кейс-задание 

8 Особенности международных 

контрактов 
ПК-2; ПК-7; ПК-24 Устный опрос, доклад 

9 Подготовка 

внешнеэкономической сделки 
ПК-2; ПК-7; ПК-24 Устный опрос, контрольная работа 

 

Описание показателей и критериев оценивания компетенций по дисциплине 

«Внешнеэкономическая деятельность предприятия АПК» на различных 

этапах их формирования, описание шкал оценивания 

Таблица 4 
Код 

компетенции, 

этапы освоения 

компетенции 

Индикаторы 

достижения 

компетенций 

Показатели и критерии оценивания результатов обучения 

ниже порогового 

уровня 

(неудовлетворител

ьно) 

пороговый 

уровень 

(удовлетворител

ьно) 

продвинутый 

уровень 

(хорошо) 

высокий уровень 

(отлично) 

1 2 3 4 5 6 

ПК-2,  

8 семестр 
знает: обучающийся не 

знает значительной 

части 

обучающийся 

демонстрирует 

знания только 

обучающийся 

демонстрирует 

знание 

обучающийся 

демонстрирует 

знание материала 
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программного 

материала, плохо 

ориентируется в 

материале 

(понятийный 

аппарат 

внешнеэкономичес

кой деятельности; 

состав и 

классификацию 

участников 

внешнеэкономичес

кой деятельности), 

не знает практику 

применения 

материала, 

допускает 

существенные 

ошибки 

основного 

материала, но 

не знает 

деталей, 

допускает 

неточности, 

допускает 

неточности в 

формулировках, 

нарушает 

логическую 

последовательн

ость в 

изложении 

программного 

материала 

материала, не 

допускает 

существенных 

неточностей 

(понятийный 

аппарат 

внешнеэкономиче

ской 

деятельности; 

состав и 

классификацию 

участников 

внешнеэкономиче

ской 

деятельности), 

практики 

применения 

материала, 

исчерпывающе и 

последовательно, 

четко и логично 

излагает 

материал, хорошо 

ориентируется в 

материале, не 

затрудняется с 

ответом при 

видоизменении 

заданий 

умеет: не умеет 

анализировать 

внешнюю и 

внутреннюю среду 

организации, 

выявлять ее 

ключевые 

элементы и 

оценивать их 

влияние на 

организацию; 

ориентироваться в 

системе 

национального и 

наднационального 

регулирования 

внешнеэкономичес

кой деятельности;  

определять 

эффективность 

внешнеэкономичес

кой деятельности 

предприятия, 

допускает 

существенные 

ошибки, 

неуверенно, с 

большими 

затруднениями 

выполняет 

самостоятельную 

работу, 

большинство 

заданий, 

в целом 

успешное, но не 

системное 

умение 

анализировать 

внешнюю и 

внутреннюю 

среду 

организации, 

выявлять ее 

ключевые 

элементы и 

оценивать их 

влияние на 

организацию; 

ориентироватьс

я в системе 

национального 

и 

наднационально

го 

регулирования 

внешнеэкономи

ческой 

деятельности;  

определять 

эффективность 

внешнеэкономи

ческой 

деятельности 

предприятия, 

используя 

современные 

методы и 

в целом 

успешное, но 

содержащие 

отдельные 

пробелы, 

умение 

анализировать 

внешнюю и 

внутреннюю 

среду 

организации, 

выявлять ее 

ключевые 

элементы и 

оценивать их 

влияние на 

организацию; 

ориентироватьс

я в системе 

национального 

и 

наднационально

го 

регулирования 

внешнеэкономи

ческой 

деятельности;  

определять 

эффективность 

внешнеэкономи

ческой 

деятельности 

предприятия, 

используя 

сформированное 

умение 

анализировать 

внешнюю и 

внутреннюю 

среду 

организации, 

выявлять ее 

ключевые 

элементы и 

оценивать их 

влияние на 

организацию; 

ориентироваться в 

системе 

национального и 

наднационального 

регулирования 

внешнеэкономиче

ской 

деятельности;  

определять 

эффективность 

внешнеэкономиче

ской деятельности 

предприятия, 

используя 

современные 

методы и 

показатели такой 

оценки 
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предусмотренных 

программой 

дисциплины, не 

выполнено 

показатели 

оценки (методы 

и показатели 

оценки 

экономической 

эффективности 

экспортно-

ипортных 

операций 

предприятия) 

современные 

методы и 

показатели 

такой оценки 

 владеет 

навыками: 

обучающийся не 

владеет методами 

оценки результатов 

коммерческой 

деятельности 

предприятия во 

внешнеэкономичес

кой сфере, 

допускает 

существенные 

ошибки, с 

большими 

затруднениями 

выполняет 

самостоятельную 

работу, 

большинство 

предусмотренных 

программой 

дисциплины не 

выполнено 

в целом 

успешное, но не 

системное 

владение 

методами 

оценки 

результатов 

коммерческой 

деятельности 

предприятия во 

внешнеэкономи

ческой сфере 

в целом 

успешное, но 

содержащее 

отдельные 

пробелы или 

сопровождающе

еся отдельными 

ошибками 

владение 

методами 

оценки 

результатов 

коммерческой 

деятельности 

предприятия во 

внешнеэкономи

ческой сфере 

успешное и 

системное 

владение 

методами оценки 

результатов 

коммерческой 

деятельности 

предприятия во 

внешнеэкономиче

ской сфере 

ПК-7,  

8 семестр 

 

знает: обучающийся не 

знает значительной 

части 

программного 

материала, плохо 

ориентируется в 

материале 

(российское 

законодательство в 

сфере 

внешнеэкономичес

кой деятельности;  

основы таможенно-

тарифного 

регулирования в 

рамках 

Таможенного 

союза), не знает 

практику 

применения 

материала, 

допускает 

существенные 

ошибки 

обучающийся 

демонстрирует 

знания только 

основного 

материала, но 

не знает 

деталей, 

допускает 

неточности, 

допускает 

неточности в 

формулировках, 

нарушает 

логическую 

последовательн

ость в 

изложении 

программного 

материала 

обучающийся 

демонстрирует 

знание 

материала, не 

допускает 

существенных 

неточностей 

обучающийся 

демонстрирует 

знание материала 

(российское 

законодательство 

в сфере 

внешнеэкономиче

ской 

деятельности;  

основы 

таможенно-

тарифного 

регулирования в 

рамках 

Таможенного 

союза), практики 

применения 

материала, 

исчерпывающе и 

последовательно, 

четко и логично 

излагает 

материал, хорошо 

ориентируется в 

материале, не 

затрудняется с 

ответом при 
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видоизменении 

заданий 

умеет: не умеет 

анализировать 

социально-

экономические 

показатели 

состояния мировых 

рынков; выбирать 

оптимальные 

способы 

присутствия на 

внешних рынках;  

заключать 

международные 

контракты, 

допускает 

существенные 

ошибки, 

неуверенно, с 

большими 

затруднениями 

выполняет 

самостоятельную 

работу, 

большинство 

заданий, 

предусмотренных 

программой 

дисциплины, не 

выполнено 

в целом 

успешное, но не 

системное 

умение 

анализировать 

социально-

экономические 

показатели 

состояния 

мировых 

рынков; 

выбирать 

оптимальные 

способы 

присутствия на 

внешних 

рынках;  

заключать 

международные 

контракты, 

используя 

современные 

методы и 

показатели 

оценки 

(показатели 

экономической 

эффективности 

внешнеторговы

х операций, 

метод 

наименьших 

затрат, методы 

выбора 

базисного 

условия 

поставки) 

в целом 

успешное, но 

содержащие 

отдельные 

пробелы, 

умение 

анализировать 

социально-

экономические 

показатели 

состояния 

мировых 

рынков; 

выбирать 

оптимальные 

способы 

присутствия на 

внешних 

рынках;  

заключать 

международные 

контракты, 

используя 

современные 

методы и 

показатели 

такой оценки 

сформированное 

умение 

анализировать 

социально-

экономические 

показатели 

состояния 

мировых рынков; 

выбирать 

оптимальные 

способы 

присутствия на 

внешних рынках;  

заключать 

международные 

контракты, 

используя 

современные 

методы и 

показатели такой 

оценки 

владеет 

навыками: 

обучающийся не 

владеет навыками         

сбора и обобщения 

экономической 

информации, 

допускает 

существенные 

ошибки, с 

большими 

затруднениями 

выполняет 

самостоятельную 

работу, 

большинство 

предусмотренных 

программой 

дисциплины не 

выполнено 

в целом 

успешное, но не 

системное 

владение 

навыками сбора 

и обобщения 

экономической 

информации 

в целом 

успешное, но 

содержащее 

отдельные 

пробелы или 

сопровождающе

еся отдельными 

ошибками 

владение 

навыками сбора 

и обобщения 

экономической 

информации 

успешное и 

системное 

владение 

навыками сбора и 

обобщения 

экономической 

информации 

ПК-24,  знает: обучающийся не обучающийся обучающийся обучающийся 
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8 семестр 

 

знает значительной 

части 

программного 

материала, плохо 

ориентируется в 

материале (виды 

внешнеторговых 

операций и их 

преимущества;  

особенности учета 

внешнеэкономичес

ких операций; 

принципы 

составления 

отчетности по 

экспортно-

импортным 

операциям), не 

знает практику 

применения 

материала, 

допускает 

существенные 

ошибки 

демонстрирует 

знания только 

основного 

материала, но 

не знает 

деталей, 

допускает 

неточности, 

допускает 

неточности в 

формулировках, 

нарушает 

логическую 

последовательн

ость в 

изложении 

программного 

материала 

демонстрирует 

знание 

материала, не 

допускает 

существенных 

неточностей 

демонстрирует 

знание материала 

(виды 

внешнеторговых 

операций и их 

преимущества;  

особенности 

учета 

внешнеэкономиче

ских операций; 

принципы 

составления 

отчетности по 

экспортно-

импортным 

операциям), 

практики 

применения 

материала, 

исчерпывающе и 

последовательно, 

четко и логично 

излагает 

материал, хорошо 

ориентируется в 

материале, не 

затрудняется с 

ответом при 

видоизменении 

заданий 

умеет: не умеет отражать 

в учете и 

отчетности 

внешнеэкономичес

кие операции, 

допускает 

существенные 

ошибки, 

неуверенно, с 

большими 

затруднениями 

выполняет 

самостоятельную 

работу, 

большинство 

заданий, 

предусмотренных 

программой 

дисциплины, не 

выполнено 

в целом 

успешное, но не 

системное 

умение 

отражать в 

учете и 

отчетности 

внешнеэкономи

ческие 

операции, 

используя 

современные 

методы и 

показатели 

оценки 

(методика учета 

экспортных 

операций, учета 

импортных 

операций, учета 

курсовых 

разниц) 

в целом 

успешное, но 

содержащие 

отдельные 

пробелы, 

умение 

отражать в 

учете и 

отчетности 

внешнеэкономи

ческие 

операции, 

используя 

современные 

методы и 

показатели 

такой оценки 

сформированное 

умение отражать 

в учете и 

отчетности 

внешнеэкономиче

ские операции, 

используя 

современные 

методы и 

показатели такой 

оценки 

владеет 

навыками: 

обучающийся не 

владеет навыками         

организации и 

техники 

проведения 

экспортно-

в целом 

успешное, но не 

системное 

владение 

навыками 

организации и 

в целом 

успешное, но 

содержащее 

отдельные 

пробелы или 

сопровождающе

успешное и 

системное 

владение 

навыками 

организации и 

техники 
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импортных 

операций , 

допускает 

существенные 

ошибки, с 

большими 

затруднениями 

выполняет 

самостоятельную 

работу, 

большинство 

предусмотренных 

программой 

дисциплины не 

выполнено 

техники 

проведения 

экспортно-

импортных 

операций 

еся отдельными 

ошибками 

владение 

навыками 

организации и 

техники 

проведения 

экспортно-

импортных 

операций  

проведения 

экспортно-

импортных 

операций 

 

3. Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для 

оценки знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности,  

характеризующих этапы формирования компетенций в процессе освоения 

образовательной программы 

 

3.1. Входной контроль 

Целью проведения входного контроля является оценка остаточных знаний 

у обучающихся. 

 

Примерный перечень вопросов 

1. Роль ТНК в мировом хозяйстве. 

2. Роль международных экономических организаций в мировой экономике. 

3. Отраслевая структура мирового хозяйства. 

4. Предпринимательские ресурсы мирового хозяйства. 

5. Понятие регионализации. 

6. Понятие международной экономической интеграции. 

7. Структура внешней торговли Российской Федерации. 

8. Преимущества и недостатки для российской экономики от 

присоединения к ВТО. 

9. Мировой финансовый кризис и его последствия для России. 

10.  Конкурентные преимущества и слабости российской экономики. 

 

3.2. Доклады 

Умения и навыки, на формирование которых направлено выполнение 

данного вида работ 

Выполнение докладов направлено на формирование у обучающихся умений 

анализировать внешнюю и внутреннюю среду организации, выявлять ее 

ключевые элементы и оценивать их влияние на организацию; анализировать 

социально-экономические показатели состояния мировых рынков; 

ориентироваться в системе национального и наднационального регулирования 

внешнеэкономической деятельности; выбирать оптимальные способы 
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присутствия на внешних рынках; заключать международные контракты; 

определять эффективность внешнеэкономической деятельности предприятия. 

Выполнение доклада направлено на формирование навыков оценки 

результатов коммерческой деятельности предприятия во внешнеэкономической 

сфере. 

Требования к выполнению доклада. 

В качестве теоретического аспекта выполнения самостоятельной работы 

учебным планом по курсу «Внешнеэкономическая деятельность предприятия 

АПК» предусмотрена также подготовка одного доклада, который в полной мере 

раскрывает творческий подход обучающихся к самостоятельной проработке 

нового материала, позволяет оценить степень готовности учащихся к 

самостоятельному выбору актуальных проблем внешнеэкономической 

деятельности в мировом масштабе. 

Доклад представляет собой подготовленное сообщение на заданную тему, 

которое в ходе занятия подлежит публичному обсуждению. 

Свой доклад обучающийся готовит по определённой схеме. В самом начале 

выступления следует обозначить проблему. Именно данная проблема должна 

стать предметом дальнейших аналитических рассуждений. 

После обозначения проблемы следует озвучить несколько аспектов, прямо 

вытекающих из указанной проблемы (2–3 вопроса-аспекта). Далее эти аспекты 

освещаются более подробно. 

В изложении аналитического материала по заданной теме должны чётко 

прослеживаться: 

 компетентность автора сообщения по указанной проблеме, 

 систематизация материала по указанной схеме, 

 умение работы с массивом информации и статистическими данными, 

 самостоятельность при подготовке материала, 

 позиция автора по отношению к указанным аспектам, 

 способность автора к выявлению зависимостей и закономерностей, 

 аналитические рассуждения автора и формулирование выводов. 

После изложения материала следует озвучить пути решения указанной 

проблемы, особое внимание уделяя её аспектам. Предложения автора не должны 

носить декларативного характера, их следует чётко аргументировать и 

обосновать. 

В заключение сообщаются источники информации, использованные при 

подготовке доклада. Предполагается, что таких источников должно быть не менее 

трёх.  

Регламент одного выступления – 5–10 минут. 

Рекомендуемая тематика докладов по дисциплине приведена в таблице 2. 
Таблица 2  

Темы докладов, рекомендуемые к рассмотрению при изучении дисциплины  
№ п/п Темы докладов 

1 2 

1 Сущность международного бизнеса и его базовые черты. 

2 Формы предпринимательства без образования юридического лица в России и за 

рубежом. 
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№ п/п Темы докладов 

1 2 

3 Основные способы финансирования фирмы, вовлеченной во внешнеэкономическую 

деятельность. 

4 Нетрадиционные источники финансирования экспорта компании. 

5 Традиционные методы финансирования экспорта. 

6 Финансовые ресурсы развития международной фирмы. 

7 Трудовые ресурсы развития международной фирмы. 

8 Критерии оценки инвестиционных проектов и их преимущества и недостатки. 

9 Инструменты хеджирования транзакционных валютных рисков. 

10 Наиболее значимые возможности выхода на внешний рынок для российской фирмы. 

11 Экономический анализ внешней среды 

12 Основные элементы внешней среды международного бизнеса. 

13 Влияние внешней среды на потенциал международной фирмы. 

14 Характеристика основных подходов к отбору персонала при назначении за рубеж. 

15 Элементы корпоративной культуры и наиболее значимые ценности международной 

фирмы 

16 Информационное обеспечение таможенных логистических систем 

17 Роль и значение транспортно-экспедиторских компаний в функционировании 

внешнеторговых логистических систем 

18 Фьючерсные и форвардные контракты 

19 Опционный контракт, его преимущества 

 

3.3. Контрольные работы 

Цель контрольной работы: оценить степень восприятия учебного 

материала и проводится для оценки результатов изучения разделов/тем 

дисциплины. 

Тематика контрольных и самостоятельных работ устанавливается в 

соответствии с изученной темой.  

Количество вариантов заданий – по теме используется два варианта 

заданий. 

Приводится пример одного из вариантов по каждой теме для 

самостоятельных и контрольных работ. 

 

ТЕМА: «ПРИМЕНЕНИЕ ТАМОЖЕННЫХ ПОШЛИН ВО ВЭД». 
 

Задача 1. Используя ТН ВЭД Таможенного союза определить таможенную 
пошлину, розничную цену на импортируемое детское питание. 

Импортируется детское питание, расфасованное для розничной продажи. 
Товар пошлиной от уплаты акциза и НДС при ввозе на территорию РФ 
освобожден. Таможенная стоимость, включая затраты по доставке до границы 
РФ, - 100 долл. за 1 т. Курс рубля к доллару ЦБ РФ – 35,08 руб./долл. Ставка 
сборов за таможенное оформление - 0,15 %. Прочие расходы организации на 
импорт и реализацию - 25000 руб./т. Торговая надбавка при розничной торговле – 
20 %. 
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Задача 2. Ввозятся телефонные аппараты, код ТН ВЭД - 851710000, 

таможенная стоимость - 20 тыс. долл. Страна происхождения товара неизвестна. 

Ставка ввозной таможенной пошлины – 20 %. Исчислить пошлину. 

 

 

ТЕМА: «ОСОБЕННОСТИ ВЫХОДА НА ВНЕШНИЙ 

ПРОДОВОЛЬСТВЕННЫЙ РЫНОК». 

 

Задача 1. У предприятия есть возможность реализовать 1 000 шт. продукции 

на внутреннем и внешнем рынках. Определите, в каком случае выгоднее 

реализовать продукцию на внутреннем рынке, а в каком – на внешнем рынке. 

Данные для расчетов представлены в табл. 1. 
 

 

 

Таблица 1  

Данные для расчета экономической эффективности экспорта 

Показатели I II  

Объем продаж, шт. 1 000 1 000  

Производственная себестоимость, руб./шт.  4000 4000  

Цена единицы изделия, руб.    

- на внутреннем рынке 5 000 5 000  

- на внешнем рынке 1 000 1 000  

Затраты на реализацию:    

- на внутреннем рынке, руб./шт. 350 350  

- на внешнем рынке, долл./шт. 200 200  

Курс валюты, руб./долл. 15 25  

 

Задача 2. Предприятию необходимо принять решение о закупке 

оборудования для нужд производства. Есть два варианта закупки оборудования: 

внутри страны и за рубежом. Определите целесообразность импорта. Данные для 

расчетов представлены в табл. 2. 
Таблица 2 

Данные для расчета эффективности импорта 

Показатели 
Импортное 

оборудование 

Отечественное 

оборудование 

Цена оборудования (контрактная цена) 20 000 долл. США 100 000 руб. 

Затраты, связанные с закупкой и доставкой 

оборудования 
10 000 долл. США 10 000 руб. 

Срок службы оборудования 8 лет 5 лет 

Годовые расходы, связанные 

с эксплуатацией оборудования 
100 000 руб. 120 000 руб. 

Курс валюты 35 руб./долл. США – 

 

Задача 3. Предприятию необходимо принять решение о закупке товара 

массового спроса за рубежом. Определите целесообразность импорта. Данные для 

расчетов представлены в табл. 3. 
Таблица 3  

Данные для расчета эффективности импорта товара массового спроса 
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Показатели 
1 вариант 

Количество единиц товара, тыс. ед. 1 000 

Контрактная цена EXW, у.е./ед. 0,3 

Транспортные расходы, у.е./ед. 0,2 

Другие расходы, связанные с доставкой и реализацией 

товара на внутреннем рынке, тыс. руб. 500 

Курс валюты, руб./ у.е. 32 

Цена реализации на внутреннем рынке, руб./ед. 20 

 

ТЕМА: «ПОДГОТОВКА ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ СДЕЛКИ». 

Заполните внешнеторговый контракт купли-продажи. Предмет контракта – 

сельскохозяйственное сырье. 

 

 
Контракт № 

 

Москва                  «_____»________20__г. 

 

Компания «____________», зарегистрированная 

по адресу____________ в дальнейшем 

именуемое "Продавец" в лице 

_________________, _________________, 

действующего на основании устава, и ООО 

"_______", именуемое в дальнейшем 

"Покупатель" в лице__________________– 

генерального директора, действующего на 

основании устава, подписали настоящий 

контракт о нижеследующем: 

 

1. Предмет контракта 

Продавец обязуется отгрузить, а Покупатель – 

купить на условиях (базисные условия 

поставки) согласно Инкотермс-2000 товары, 

номенклатура которых приведена в 

Приложении 1 к настоящему Контракту, 

являющемся неотъемлемой частью контракта, 

на общую сумму __________ 

(________________) долларов США в срок до 

_________________. 

 

2. Цены по Контракту и общая стоимость 

Контракта 

2.1. Все цены на товары оговариваются в 

предложениях Продавца и обозначаются в 

долларах США. Продавец имеет право изменять 

цены при условии оповещения Покупателя о 

предстоящем изменении не менее чем за две 

недели. 

2.2. Общая стоимость настоящего Контракта 

____________ (______________________) 

долларов США и остается неизменной, даже 

если Продавец изменяет цены в течение срока 

действия Контракта.  

Contract # 

 

Moscow                   «____»________ 20__ 

 

Company «________________» registered 

___________________________ (hereinafter 

referred to as the “SELLER”), represented 

by_________________, ______________, due to 

the power of the statement on the one hand, and 

OOO “_______”  (hereinafter referred to as the 

“BUYER”), represented by _______________, 

General Director, due to the statement on the other 

hand, have concluded the Present Contract  on the 

following: 

 

1. Subject of the contract 

The SELLER is to ship and the BUYER is to buy 

products (hereinafter referred to as the “GOODS”) 

on terms delivery basis (Incoterms-2000) in 

accordance with the specification given in 

SUPPLEMENT #1 attached to the Present Contract 

and constitute an integral part thereof, for the whole 

amount ____________ (________________) USD 

up to  _________________. 

 

  

2. Price and total amount of the contract. 

2.1. All the prices are specified in the SELLER’s 

proposals and fixed in US dollars. The SELLER has 

a right to change prices in case of informing the 

BUYER two weeks before these changes. 

2.2. The total amount of the Present Contract is         

______________ (________________________) 

USD and is to be firm and not subject to any 

alterations even if the SELLER changes prices for 

the duration of the Present Contract. 

2.3. After signing and fulfillment of the Present 

Contract all the expenses, including custom dues, 

are paid by the parties on their own territories. 
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2.3. Все расходы, включая таможенные, после 

подписания и исполнения Контракта 

уплачиваются сторонами на территориях своих 

стран. 

 

3. Условия поставки 

3.1. Условия поставки: базисные условия 

поставки. 

3.2. Поставка Товара осуществляется партиями, 

сформированными на основании заказов 

Покупателя и наличия Товара на складе 

Продавца. 

3.3. Заказ считается принятым к исполнению, 

если Продавец выставил Покупателю 

предварительный инвойс. 

3.4. Инвойс вступает в силу с момента 

подтверждения Покупателем согласия на оплату 

по этому инвойсу. 

3.5. Продавец обязуется в течение 5 дней с 

момента подтверждения Покупателем согласия 

на оплату по выставленному инвойсу отгрузить 

Товар со склада Изготовителя.  

Продавец обязан известить Покупателя о факте 

отгрузки Товара в кратчайшие сроки,  сообщив 

следующие данные: дату отгрузки, номер 

Контракта, наименование средства доставки, 

номер товаросопроводительного документа, 

описание, количество и вес отгруженного 

Товара. 

В случае если Продавец не произвел отгрузку 

товара в течение 5 дней с момента 

подтверждения Покупателем согласия на оплату 

по выставленному инвойсу, он обязан уплатить 

покупателю 0,1% от стоимости заказа за каждый 

день задержки. 

В случае если Продавец не произвел отгрузку 

товара в течение 30 дней с момента 

подтверждения Покупателем согласия на оплату 

по выставленному инвойсу, Покупатель вправе 

отказаться от заказанного товара. 

3.6. Право собственности на Товар переходит к 

Покупателю в момент ___________(согласно 

базису поставки). 

  

4. Условия оплаты 

4.1. Покупатель оплачивает 100% суммы, 

указанной в инвойсе,  в течение 90 календарных 

дней по завершению оформления документов по 

таможенной очистке груза. 

В случае просрочки платежа, Покупатель 

должен уплатить Продавцу пени в размере 0,1% 

от просроченной суммы за каждый день 

просрочки. 

Авансовые платежи возможны по согласованию 

сторон. В случае непоставки товара Продавец 

возвращает сумму авансового платежа не 

позднее 90 дней со дня аванса. 

4.2. Все платежи по настоящему контракту 

осуществляются в долларах США банковским 

 

 

 

 

 

3. Terms of delivery 

3.1. Delivery terms: delivery basis. 

3.2. GOODS are delivered in lots formed in the 

assortment, based on BUYER’s orders and 

availability of GOODS in the SELLER’s stock.  

3.3. The order considered to be implemented if the 

SELLER makes out a pro forma invoice to the 

BUYER. 

3.4. Invoice comes into power after the BUYER 

confirms its payment. 

3.5. The SELLER shall ship the GOODS from 

manufacturer warehouse within 5 days after 

BUYER’s confirmation of the invoice. 

The SELLER shall inform the BUYER of the fact of 

shipment as soon as possible and shall provide 

following information: Date of shipment; Contract 

No.; Name of Vessel, No. of Document of Title, 

Description, Number and Weight of the GOODS. 

In case the GOODS are not shipped within 5 days 

after BUYER’s confirmation of the Invoice, the 

SELLER is to pay the BUYER the fine 0,1% of the 

cost of non-shipped GOODS. 

In case the GOODS are not shipped within 30 days 

after BUYER’s confirmation of the Invoice, the 

BUYER has a right to refuse these GOODS. 

3.6. The right of ownership for the GOODS shall 

pass to the BUYER at the moment of ___________ 

(according to the delivery basis). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

4. Terms of payment 

4.1.The BUYER shall pay 100% of the Invoice 

within 90 calendar days after executing records on 

customs clearance is completed. 

If failing to pay on time, the BUYER is to pay the 

SELLER the fine 0,1% of the Invoice, which was 

not paid on time. 

Payments in advance are available if both parties 

have agreed. In case of non-delivery SELLER is to 

reimburse the amount of the payment in advance not 

later than 90 days from the day BUYER made the 

payment. 
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переводом. 

 

5. Упаковка и маркировка 

5.1. Товары должны быть упакованы в 

соответствии с требованиями к каждому виду 

Товара. 

Внешняя и внутренняя упаковка должны 

обеспечивать защиту от порчи, повреждений и 

атмосферных воздействий. 

Ящики, в которые упакован товар, должны быть 

отмаркированы с трех сторон: верхней и двух 

противоположных друг другу боковых сторон. 

Все сопроводительные документы (упаковочные 

листы, спецификации) так же, как маркировка и 

техническая документация, должны быть 

составлены на английском языке.  

 

 

 

 

 

6. Приемка 

6.1. Товар считается доставленным Продавцом и 

принятым Покупателем: 

по количеству - в соответствии с 

сопроводительными документами; 

по качеству – в соответствии с сертификатом 

качества Продавца. 

6.2. Окончательная приемка выполняется в 

стране Покупателя. Товары принимаются: 

по количеству мест - на момент получения 

Товара от Экспедитора (Перевозчика); 

по количеству содержимого в упаковке - не 

позднее двух недель после получения Товара, а 

также на момент вскрытия упаковки; 

по качеству – не позже месяца после вскрытия 

упаковки. 

6.3. Приемка выполняется уполномоченным 

представителем Покупателя с приглашением 

при необходимости представителя Торговой 

палаты (по выбору Покупателя) с оформлением 

акта приемки. 

 

 

 

 

7. Качество и гарантии 

7.1. Качество Товара должно находиться в 

полном соответствии с Сертификатом качества 

производителя. 

7.2. Для Товара, качества которого требуют 

специальных гарантий, устанавливается 

гарантийный срок 12 месяцев со дня поставки. 

7.3.Если в течение гарантийного срока Товар, 

поставленный Продавцом, проявит дефекты или 

несоответствие условиям Контракта, Продавец 

обязан устранить дефект или заменить 

дефектные компоненты за свой счет. Доставка 

дефектных товаров при возврате выполняется за 

4.2. All payments under this Contract are made in 

US dollars by bank remittance to the SELLER’s 

account. 

 

 

 

 

5. Packing and Marking 

5.1. The GOODS shall be packed and marked in 

accordance with the demands of each kind of the 

GOODS. 

Internal and external packing shall secure full safety 

of the GOODS and protect them against any 

breakage and damage as well as atmospheric effects.  

Each carton used for packing the GOODS shall be 

marked three sides: top one and two opposite to 

each other side sides. All the covering documents 

such as Packing and Specification Lists as well as 

Marking and Technical Documentation shall be 

written down in English. 

 

6. Acceptance of the GOODS 

6.1. The GOODS are considered as delivered by the 

SELLER and accepted by the BUYER: 

as to number of packages - according to shipment 

documents; 

as to quality - according to the Quality        

Certificate issued by the SELLER. 

6.2. Final acceptance is to be made in the territory of 

the BUYER. 

The GOODS are being accepted:  

as to number of packages - on receipt of the 

GOODS from a Forwarder (Carrier); 

per quality of items - not later than two weeks after 

receiving the GOODS and the moment of opening 

the package; 

as to quality - not later than one month after opening 

the package. 

Acceptance of the GOODS shall be made by the 

official representative of the BYUER in the 

presence of, if necessary, the official representative 

of the Chamber of Commerce (at BUYER’s 

discretion) with the execution of the report of 

acceptance. 

 

 

7. Quality and Warranty 

7.1. The quality of the GOODS shall conform to the 

Quality Certificate issued by the supplier.  

7.2. For the GOODS being in need of special 

warranty, the warranty period is fixed within 12 

months from the date of delivery. 

7.3. Should the GOODS within the guarantee period 

prove to be defective or not corresponding to the 

Terms and Conditions of the Present Contract, the 

SELLER shall eliminate defects or replace defective 

parts. The costs on the delivery of defective parts 

back to the SELLER are covered by the BUYER.  
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счет Покупателя. 

 

8. Претензии 

8.1. Покупатель может выдвинуть Продавцу 

претензии по количеству и качеству Товара в 

течение двух недель со дня приемки. 

Для Товара, обеспеченного гарантийным 

периодом, претензии по качеству могут быть 

выдвинуты и в течение месяца после истечения 

гарантийного срока при условии, что 

Покупатель обнаружил дефекты в течение 

гарантийного срока. 

8.2. Претензии подтверждаются Сертификатом 

нейтральной компетентной экспертной 

организации. 

8.3. Продавец должен удовлетворить 

возникшую претензию в течение 20 дней с 

момента ее получения. 

 

9. Форс-мажор 

В случае обстоятельств, делающих 

невозможным частичное или полное 

выполнение Контрактных обязательств любой 

из сторон, а именно: пожар, стихийные 

бедствия, война или боевые действия, эмбарго 

дата исполнения Контрактных обязательств 

изменяется в соответствии с 

продолжительностью воздействия таких 

обстоятельств. 

Если такие обстоятельства продолжаются более 

трех месяцев, каждая из сторон имеет право 

отказаться от дальнейшего исполнения 

Контрактных обязательств, и в этом случае ни 

одна из сторон не имеет права требовать 

возмещения понесенных убытков. 

Сторона, находящаяся под воздействием 

обстоятельств, делающих невозможным 

исполнение Контрактных обязательств, должна 

информировать другую сторону о наступлении 

или окончании таких обстоятельств в течение 

пяти дней. Документы из Торговой палаты 

стран Продавца и Покупателя, соответственно, 

будет подтверждать очевидность 

вышеупомянутых обстоятельств, их наличие и 

продолжительность. 

 

10. Прочие условия 

10.1. Продавец имеет право передачи 

Контрактных обязательств третьей стороне и 

должен уведомить об этом Покупателя 

сообщением по факсу. 

10.2. Настоящий Контракт может быть изменен 

или расторгнут только с оформлением 

письменного соглашения сторон.  

Любые изменения и дополнения к настоящему 

Контракту являются его неотъемлемой частью и 

действительны только в случае, если они 

письменно оформлены и заверены подписями 

уполномоченных представителей обеих сторон.  

 

 

8. Claims 

8.1. The BUYER can claim the SELLER for 

quantity as well as for quality within two weeks 

from the date of acceptance. 

For the GOODS ensured by a warranty period 

claims can be made 30 days after warranty period 

expires in case if the BUYER has found defects 

within this warranty period. 

8.2. The claims must be proved by the Certificate 

drawn up by a competent independent expert 

Organization. 

8.3. The SELLER is to examine and fulfill the claim 

within 20 days on receipt of the claim. 

 

 

 

 

9. Force-majeur 

If in the case of the Force-majeur circumstances, 

namely fire, natural calamity, blockade, embargo on 

exports or Imports, or some other ones not 

dependent on the Parties, the full or partial 

execution of this Contract becomes impossible by 

any of the participants, the period of the obligations 

execution is extended in correlation with the time 

frame of the Force-majeur circumstances. 

If such circumstances and their consequences should 

continue for more than three months each of the 

Parties in this Contract shall have the right to reject 

all future obligations stipulated in the Contract.  

Neither Party shall have the right to claim 

compensation for damages related to these 

circumstances from the other Party. 

Either Party who finds it impossible due to such 

circumstances to accomplish their obligations 

according to this Contract shall immediately inform 

the other Party by both electronic means and 

registered mail of the Force-majeur circumstances. 

A certificate issued by the Chamber of Commerce 

of an appropriate geographical entity, related to 

either the SELLER’s or BUYERS' countries, shall 

serve as proper proof of the existence of a Force-

majeur and its duration. 

 

10. Other terms 

10.1. The SELLER is entitled to transfer its Contract 

obligations to a third party after the BUYER is to be 

informed about it by fax. 

10.2. The present Contract can be changed or 

annulled only after both parties’ written consent. 

All amendments and additions to the Present 

Contract are its inherent parts and valid only if they 

are made in writing and signed by both parties. 

10.3. After signing the Present Contract all previous 

negotiations and correspondence between the parties 

in connection with it shall be considered null and 

void. The present contract exists in two copies. All 
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10.3. После подписания Контракта все 

предыдущие переговоры и относящаяся к ним 

переписка аннулируются и становятся 

недействительными. Настоящий Контракт 

составлен в 2 экземплярах, русский и 

английский вариант имеют одинаковую 

юридическую силу. 

10.4. Срок действия контракта: контракт 

вступает в силу с момента его подписания 

сторонами и действует до ______________. 

 

11. Аннотация 

С целью высокой эффективности в решении 

текущих проблем, связанных с этим 

Контрактом, стороны заявляют, что посланные 

факсом документы действительны до момента 

получения оригиналов, но не более 180 

календарных дней, по истечении которых 

подлинники документов должны быть 

предоставлены другой стороне. Продление 

срока действия документов извещением по 

факсу не допускается. 

 

12. Юридические адреса и банковские 

реквизиты сторон 

 

 

В случае изменений банковских реквизитов 

любой из сторон другая сторона должна быть 

поставлена об этом в известность в письменном 

виде, и в течение 10 дней надлежит составить 

подписанное обеими сторонами Дополнение к 

настоящему Контракту с вновь установленными 

банковскими реквизитами. 

 

Покупатель (BUYER): 

 

_______________________  

 

of them (Russian and English) have equal juridical 

validity. 

10.4. The Duration of the Present Contract: The 

Present Contract comes to power from the moment 

of being signed and is valid until ______________. 

 

 

 

 

 

 

11. Annotation 

In order to make this Present Contract work more 

effectively, both parties announce that documents 

sent by fax are valid till the original documents 

arrival, but not longer than 180 calendar days, after 

180 days being over, the original documents are to 

be presented to the other party. Extension in validity 

by fax is not allowed. 

 

 

 

 

12. Legal address and Bank Requisites of the Parties 

 

 

 

In case of bank requisites being changed by any of 

the parties, the other party shall be informed about it 

in writing and within 10 days an ADDENDUM to 

the Present Contract with new Bank requisites is to 

be made and signed by both parties. 

 

 

 

SELLER (Продавец): 

 

 _____________________  

 

3.4 Кейс-задания 

Цель кейс-заданий – научить обучающихся анализировать проблемную 

ситуацию, возникшую при конкретном положении дел, и вырабатывать 

оптимальное решение; оценить степень восприятия учебного материала и 

результаты изучения разделов/тем дисциплины. 

 

ТЕМА: «ОСОБЕННОСТИ ОТДЕЛЬНЫХ МЕТОДОВ ТОРГОВЛИ». 

 

КЕЙС
1
. 

Французская корпорация Danone Group, когда-то работавшая только на 

европейских рынках, представляет собой в настоящее время международную 

организацию, действующую в 150 странах с годовым оборотом, превышающим 

15 млрд. евро. Danone является мировым лидером в производстве молочных 

                                           
1
 Источник: Медведев А.Г. Международный менеджмент. С.-Петербург: IMISP, 2003. 
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продуктов и печенья и вторым в мире производителем воды. В начале 1990-х гг. 

Danone начала деятельность в странах Восточной Европы. В сентябре 1994 г. 

корпорация приобрела у московского Альфа-банка контрольный пакет акций 

расположенного в Москве предприятия «Большевик». Это было одно из 

лидирующих в СССР предприятий пищевой промышленности. В 1992 г. 

предприятие было приватизировано таким образом, что большая часть акций 

оказалась в руках работников предприятия. В течение первых шести месяцев 

после приватизации на предприятии ничто не изменилось. Стиль управления 

оставался таким, какой сложился во время советской командной экономики, с 

ориентацией на выполнение централизованно доводимых до предприятия 

плановых заданий, что абсолютно не соответствовало новым рыночным 

условиям. Управленческие решения спускались сверху в рамках жесткой 

бюрократической иерархии; управление было представлено сорока пятью 

старшими менеджерами, большая часть которых была старше 50 лет. Они 

подчинялись непосредственно генеральному директору, который знал о 

предприятии буквально все. Несколько позднее крупный пакет акций 

предприятия был приобретен Альфа-банком с намерением найти стратегического 

партнера для эффективного управления бизнесом. Этим партнером и стала 

Danone Group, первой задачей которой стало найти менеджера, способного 

возглавить новую команду в Москве. Таким менеджером оказался генеральный 

управляющий в одном из издательств Яков Иоффе, родившийся в 1946 г. в 

Ленинграде и живший во Франции с 1977 г. Он дал согласие на переезд в Москву. 

В первое время своей работы на «Большевике» Иоффе, занимавший кабинет по 

соседству с генеральным директором, не торопился принимать серьезные 

решения и присматривался к окружающим и, кроме того, изучал особенности 

пищевой промышленности. Он пользовался доверием со стороны руководства 

корпорации, сознававшего, что нет заранее известных рецептов эффективного 

ведения бизнеса в России. Спрос на продукцию предприятия снижался. 

Усилилась конкуренция со стороны импортных продуктов. Хотя все российские 

менеджеры прекрасно осознавали критический характер ситуации, они 

оборонялись против любых возможных изменений, не желая осваивать новые 

управленческие принципы и приемы. Руководство материнской компании 

понимало, что ситуация является сложной и деликатной, и пыталось учесть 

влияние исторических и культурных факторов. Оно постаралось нивелировать 

национальные различия в коллективе и поддерживать традиции, доставшиеся 

российским работникам с прежних времен (например, была оказана материальная 

помощь профсоюзной организации, Международный женский день отмечался 

концертом и праздничным вечером, оплачивался летний отдых сотрудников на 

побережье и пр.). В марте 1997 г. старый генеральный директор без конфликта 

покинул компанию. С этого момента предприятие развивалось абсолютно так же, 

как любое другое западное предприятие. Персонал, не противодействующий 

приобретению предприятия французами, проявил свою адаптивность, высокую 

мотивацию и творческий подход к решению новых задач, обеспечивая требуемое 

качество выпускаемой продукции, несмотря на устаревшее оборудование и 

проблемы с обеспечением качественным сырьем. В течение двух с половиной лет 

общая численность занятых на предприятии сократилась с 2400 до 1100 человек. 
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Увольняемые получали материальную компенсацию или обеспечивались работой. 

Политикой компании стало привлечение молодых русских выпускников 

университетов, многие из которых проходили дополнительное обучение во 

Франции. К 1998 г. на предприятии осталось только три экспатрианта (включая 

самого Иоффе) из восемнадцати, командированных сразу после приобретения. По 

словам Иоффе, молодые российские менеджеры вполне интернациональны и 

очень высоко ценят саму возможность работы в международной компании. 

Организационная структура предприятия была приведена в соответствие с 

современными стандартами. Были организованы новые службы, в частности, 

отдел продаж, отдел маркетинга, отдел закупок и производственный отдел. 

Количество производственных цехов сократилось с четырех до двух, 

подчиненных вместо четырех одному менеджеру по производству. На 

предприятии не осталось ни одного из 45 менеджеров, возглавлявших его в 

советское время.  

Задание. 

Проанализируйте ситуацию и дайте оценку эффективности выбора 

международной корпорацией модели проникновения на рынок. 

 

ТЕМА: «МЕЖДУНАРОДНАЯ ТРАНСПОРТИРОВКА ТОВАРОВ». 

 

КЕЙС. 

Московская компания получила предложение на регулярную закупку яиц 

для выращивания бройлеров от голландской фирмы. Выращивание бройлеров 

должно производиться на подмосковной птицефабрике в поселке Петелино (40 

км от кольцевой дороги по Минскому направлению). Голландская фирма 

предложила базис поставки КАФ Москва, оставив открытым вопрос 

страхования товара. Важным условием контрактов на поставку яиц для 

выращивания бройлеров является их срочная инспекция по качеству, так как 

впоследствии это отразится на выращивании бройлеров и получении куриного 

мяса в планируемых объемах. 

По предложению голландской компании они берутся доставить яйца в 

Москву автотранспортом. Причем в автофургоне будет находиться не только 

партия яиц для данной московской компании, но и груз других получателей. 

Оплата доставки товара до Петелино после растаможивания в Москве может 

осуществиться тем же автотранспортом, но за отдельную плату. 

Сделка состоялась, и трейлер с товаром прибыл в Москву. По прибытии 

трейлера с грузом выяснилось, что вместе с грузом яиц в автотранспортном 

средстве прибыли апельсины для другой фирмы. Таможенник, мотивируя тем, 

что представитель "апельсиновой" компании отсутствует, отказался вскрывать 

трейлер, никак не реагируя на то, что для груза яиц инспекция по качеству 

необходима самым срочным образом. Телефонные звонки на "апельсиновую" 

компанию никакой реакции не вызвали. Сотрудник, занимающийся 

растаможиванием грузов, отсутствовал. Остальным данный вопрос был 

безразличен. 

Задания. 

Исходя из данной ситуации:  
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1. Определите соответствие базиса поставки, предложив, возможно, другой 

базис и обосновав его. 

2. Дайте свои предложения по страхованию груза; определите место и 

порядок приемки товара по качеству. 

3. Дайте предложения по транспортировке груза до пункта назначения. 

  

3.5 Тестовые задания 

Цель тестирования: углубить, систематизировать и закрепить 

теоретические знания обучающихся; проверить степень усвоения одной темы или 

вопроса. 

По дисциплине предусмотрено проведение следующих видов тестирования: 

письменное.  

Письменное тестирование. 

Письменное тестирование проводится после изучения определенного 

раздела дисциплины. 

Цель тестирования по дисциплине – оценить степень восприятия учебного 

материала и проводится для оценки результатов изучения разделов/тем 

дисциплины. Результаты тестирования учитываются при проведении рубежного 

контроля. 

Объем банка тестовых заданий 78 заданий. 

 

ТЕМА: «ОСОБЕННОСТИ ОТДЕЛЬНЫХ РЕЖИМОВ ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ 

ВЭД». 

 

1. Свободная экономическая зона - это 

- часть территории государства, где действует специальный правовой 

режим для предпринимательства 

- часть территории государства, где действуют повышенные ставки налогов 

- территория, где продаются продукты, нелегально ввезенные в страну 

- территория, где не действуют экономические законы 

 

2. Существует __________ вида свободных экономических зон. 

 

3. Виды свободных экономических зон: 

- портовая 

- автомобильная 

- логистическая 

- железнодорожная 

 

4. На территории РФ функционируют свободные экономические зоны в 

- Московской области 

- Ленинградской области 

- Магаданской области 

- Калужской области 

- Ростовской области 

- Калининградской области 
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5. Приграничная торговля осуществляется 

- на расстоянии не более 1 км от границы соседних государств 

- на границе соседних областей 

- на любой границе 

- в приграничных районах соседних государств 

 

6. Юридической основой приграничной торговли является 

- хорошие взаимоотношения сопредельных государств 

- международный договор 

- договор о ненападении 

- договор о научно-техническом сотрудничестве 

- наличие дипломатических отношений 

 

7. Магазины беспошлинной торговли расположены  

- в аэропортах 

- в крупных городах 

- в портах 

- в крупных торговых центрах 

- на вокзалах 

 

8. Товары в Duty free shop дешевле, поскольку они 

- облагаются дополнительными пошлинами 

- облагаются по повышенной ставке НДС 

- не облагаются акцизами и/или пошлинами 

- не облагаются НДС 

- низкого качества 

 

9. Типичный ассортимент магазина беспошлинной торговли – это 

- алкоголь 

- автомобили 

- валюта 

- сигареты 

- парфюмерия 

- бытовая техника 

- посуда 

- продукты питания 

- мебель 

 

ТЕМА: «СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ МЕХАНИЗМА ГОСУДАРСТВЕННОГО 

РЕГУЛИРОВАНИЯ ВЭД В РОССИИ». 

 

1. Основой государственного регулирования внешнеэкономической 

деятельности в РФ является этот законодательный акт __________________ 

 

2. Правовое регулирование международных сделок представляет собой 
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- совокупность ном международного законодательства 

- совокупность норм национального законодательства 

- совокупность международно- и национально-правовых норм  

- коллизию правовой системы 

 

3. В соответствии с федеральным законодательством России, к основным 

принципам государственного регулирования ВЭД следует отнести 

- равенство участников ВЭД 

- дискриминация участников ВЭД 

- взаимность в отношении других государств 

- раздробленность таможенной территории  

- гласность в принятии и применении мер  

  

4. Имеет ли Правительство РФ право ограничить импорт 

сельскохозяйственной продукции  

- нет 

- да 

 

5. Выберите правильное определение понятия «аннигиляция» 

- процесс образования правовых мутаций в результате поглощения новых 

элементов традиционной средой 

- новые юридические мутации в результате преобладания нововведений в 

правовой системе 

- наличие квазиюридических феноменов в результате импорта элементов 

других правовых систем 

- наличие квазиюридических феноменов в результате преобладания  

традиционных элементов в правовой системе 

 

6. Что является основой гармонизации законодательства в РФ 

- Конституция 

- Гражданский кодекс 

- Таможенный кодекс 

- Налоговый кодекс 

 

3.6 Вопросы для устного опроса 

Цель устного опроса по дисциплине «Внешнеэкономическая деятельность 

предприятия АПК» – оценить степень восприятия учебного материала, 

определение объема знаний обучающегося по отдельным разделам/темам 

дисциплины. 

 

ТЕМА 1. ОСОБЕННОСТИ ОТДЕЛЬНЫХ РЕЖИМОВ ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ 

ВЭД. 

1. Дайте определение понятию «внешнеэкономическая деятельность». 

2. Какие виды и соответствующие им формы ВЭД вы знаете? 

3. Какие существуют формы внешнеторговой деятельности? 
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4. Какие существуют формы международной производственной кооперации? 

 

ТЕМА 2. ОСОБЕННОСТИ ОТДЕЛЬНЫХ МЕТОДОВ ТОРГОВЛИ. 

1. Какова специфика деятельности внутренних посредников? 

2. В чем состоит основное отличие деятельности внешних посредников? 

3. Какие преимущества имеет прямой метод торговли? 

4. Каковы недостатки прямого метода торговли? 

 

ТЕМА 3. ОСОБЕННОСТИ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ НАУЧНО-

ТЕХНИЧЕСКИМИ ЗНАНИЯМИ. 
1. Каковы особенности международной торговли лицензиями? 

2. Какие виды инженерно-технических услуг Вам известны? 

3. В чем заключается сущность международных арендных операций? 

4. Какие особенности использования франшизы? 

5. Какова схема международного факторинга? 

 

ТЕМА 4. СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ МЕХАНИЗМА ГОСУДАРСТВЕННОГО  

РЕГУЛИРОВАНИЯ ВЭД В РОССИИ. 

1. Чем определяется важность ВЭД? 

2. В чем заключается важность концепции развития ВЭД? 

3. Какие последствия может иметь отсутствие концепции развития ВЭД? 

4. Каковы направления совершенствования механизма государственного 

регулирования ВЭД? 

5. В чем заключается сущность гармонизации российского законодательства в 

сфере ВЭД? 

 

ТЕМА 5. ПРИМЕНЕНИЕ ТАМОЖЕННЫХ ПОШЛИН ВО ВЭД. 

1. Дайте определение понятию «Экспортная пошлина». 

2. Какие функции выполняют экспортные пошлины? 

3. Какие виды экспортных пошлин существуют? 

4. Дайте определение понятию «Импортная пошлина». 

5. Что такое тарифный контингент? 

6. Каким образом определяется размер импортных пошлин? 

7. Каким образом определяется таможенная стоимость товаров на 

территории ТС? 

 

ТЕМА 6. ОСОБЕННОСТИ ВЫХОДА НА ВНЕШНИЙ РЫНОК.  

1. Какие сложности встречаются при выходе на внешний рынок? 

2. В чем заключаются экономические особенности ВЭД? 

3. Перечислите политические особенности ВЭД. 

4. Каковы социокультурные особенности ВЭД?  

5. Какие существуют особенности коммуникационной политики 

внешнеторговой фирмы? 

 

ТЕМА 7. МЕЖДУНАРОДНАЯ ТРАНСПОРТИРОВКА ТОВАРОВ. 

1. Каким образом проводится подготовка товара к отгрузке? 
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2. Какие виды упаковки Вам известны? 

3. Каковы основные правила маркировки грузов? 

4. Какие виды товаросопроводительных документов Вы знаете? 

5. В чем заключается сущность страхования грузов? 

6. Чем определяется важность момента перехода рисков при транспортировке 

грузов? 

 

ТЕМА 8. ОСОБЕННОСТИ МЕЖДУНАРОДНЫХ КОНТРАКТОВ. 

1. Каковы основные разделы международного контракта? 

2. Что относится к общим условиям контракта? 

3. Что относится к специфическим условиям контракта? 

4. В чем заключаются особенности подписания международного контракта? 

 

ТЕМА 9. ПОДГОТОВКА ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ СДЕЛКИ. 

1. В чем заключаются особенности подготовки внешнеэкономической сделки? 

2. Этапы подготовки внешнеэкономической сделки. 

3. Каким образом осуществляется выбор метода осуществления 

внешнеэкономической сделки? 

4. Каким образом происходит подготовка текста контракта? 

5. Что такое оферта? 

6. Что такое акцепт? 

7. В чем заключается исполнение контракта? 

 

3.7 Рубежный контроль 

Рубежные контроли проводятся с целью закрепления знаний, полученных в 

каждом из уже изученных разделов курса, и выявления пробелов в 

информированности бакалавров по тем или иным пройденным вопросам 

дисциплины. 

Вопросы рубежного контроля № 1 

Вопросы, рассматриваемые на аудиторных занятиях 

1. Сущность и виды ВЭД. 

2. Особенности внешнеторговой деятельности.  

3. Международное инвестиционное сотрудничество. 

4. Международная производственная кооперация.  

5. Состав участников ВЭД. 

6. Классификация субъектов ВЭД. 

7. Посредники и их роль в осуществлении ВЭД. 1. Сделки купли-продажи. 

8. Понятие и виды международной встречной торговли. 

9. Понятие и виды торгово-посреднических операций.  

10. Особенности правового регулирования ВЭД в РФ. 

11. Общая характеристика механизма государственного регулирования ВЭД 

в России.  

12.  Инструменты правового регулирования ВЭД в России 

13.  Полномочия Правительства РФ во внешнеэкономической сфере.  

14.  Сущность, состав и функции таможенно-тарифного регулирования ВЭД. 

15.  Таможенные тарифы и их виды. 
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16.  Таможенные пошлины, их виды и функции.  

 

Вопросы для самостоятельного изучения 

1. Свободная экономическая зона. 

2. Приграничная торговля. 

3. Duty free. 

4. Классификация методов торговли. 

5. Преимущества и недостатки прямого метода торговли. 

6. Преимущества и недостатки косвенного метода торговли.  

7. Особенности международной торговли лицензиями. 

8.  Основные условия международных договоров о предоставлении 

инженерно-технических услуг. 

9.  Сущность международных арендных операций.  

10.  Основные условия договора франчайзинга. 

11.  Особенности операций по международному факторингу.  

12.  Концепция развития ВЭД в России.  

13.  Направления совершенствования механизма госрегулирования ВЭД в 

соответствии с законом «Об основах государственного регулирования 

внешнеторговой деятельности». 

14.  Гармонизация российского законодательства в сфере ВЭД.  

15.  Экспортные пошлины, их виды, функции и особенности применения. 

16.  Импортные пошлины: функции, тарифный контингент, размеры, 

критерии дифференциации. 

17.  Таможенная стоимость товара.  

 

Вопросы рубежного контроля № 2 

Вопросы, рассматриваемые на аудиторных занятиях 

1. Выбор метода присутствия на внешнем рынке. 

2. Организационные мероприятия по выходу на внешний рынок.  

3. Проведение маркетинговых мероприятий. 

4. Предконтрактная работа.  

5. Сущность и задачи транспортной логистики. 

6. Характеристика и обоснование выбора различных видов транспорта во 

внешнеэкономической деятельности. 

7. Организация транспортной системы.  

8. Управление материальным потоком на стадии транспортировки. 

9. Транспортные тарифы. 

10.  Управление транспортировкой.  

11.  Понятие внешнеэкономической сделки.  

12.  Классификация сделок.  

13.  Контрагенты и их характеристика.  

14.  Содержание Инкотермс-2010. 

15.  Толкование международных коммерческих терминов согласно Инкотермс-

2010.  

 

Вопросы для самостоятельного изучения 
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1. Сложности выхода на внешний рынок. 

2. Экономические и политические особенности внешнеэкономической 

деятельности. 

3. Социокультурные особенности внешнеэкономической деятельности. 

4. Особенности коммуникационной политики внешнеторговой фирмы.  

5. Подготовка товара к отгрузке. 

6. Упаковка внешнеторговых грузов. 

7. Правила международной маркировки грузов.   

8. Транспортная товаросопроводительная документация. 

9. Страхование грузов. 

10.  Переход рисков при транспортировке товаров.    

11.  Структура и содержание международного контракта. 

12.  Общие и специфические условия международного контракта. 

13.  Особенности подписания международного контракта.  

14.  Особенности подготовки внешнеэкономической сделки.  

15.  Этапы подготовки внешнеэкономической сделки.  

16.  Выбор метода осуществления внешнеэкономической сделки.  

17.  Подготовка контракта.  

18.  Заключение контракта. 

19.  Исполнение контракта.  

 

3.8 Промежуточная аттестация 

В соответствии с учебным планом по направлению подготовки 38.03.01 

Экономика промежуточная аттестация проводится в форме зачета. 

Цель проведения промежуточной аттестации – оценка знаний, умений и 

навыков обучающихся, приобретенных в процессе изучения дисциплины 

«Внешнеэкономическая деятельность предприятия АПК», а также уровня 

сформированности компетенций при освоении дисциплины. 

Расчетные задания на зачете выполнять не предполагается. 

 

Вопросы, выносимые на зачет 

1. Сущность и виды ВЭД. 

2. Особенности внешнеторговой деятельности.  

3. Международное инвестиционное сотрудничество. 

4. Международная производственная кооперация.  

5. Состав участников ВЭД. 

6. Классификация субъектов ВЭД. 

7. Посредники и их роль в осуществлении ВЭД.  

8. Сделки купли-продажи. 

9. Понятие и виды международной встречной торговли. 

10. Понятие и виды торгово-посреднических операций.  

11. Особенности правового регулирования ВЭД в РФ. 

12. Общая характеристика механизма государственного регулирования 

ВЭД в России.  

13.  Инструменты правового регулирования ВЭД в России 

14.  Полномочия Правительства РФ во внешнеэкономической сфере.  
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15.  Сущность, состав и функции таможенно-тарифного регулирования 

ВЭД. 

16. Таможенные тарифы и их виды. 

17. Таможенные пошлины, их виды и функции.  

18. Свободная экономическая зона. 

19. Приграничная торговля. 

20. Duty free. 

21. Классификация методов торговли. 

22. Преимущества и недостатки прямого метода торговли. 

23. Преимущества и недостатки косвенного метода торговли.  

24. Особенности международной торговли лицензиями. 

25. Основные условия международных договоров о предоставлении 

инженерно-технических услуг. 

26. Сущность международных арендных операций.  

27. Основные условия договора франчайзинга. 

28. Особенности операций по международному факторингу.  

29. Концепция развития ВЭД в России.  

30. Направления совершенствования механизма госрегулирования ВЭД в 

соответствии с законом «Об основах государственного регулирования 

внешнеторговой деятельности». 

31. Гармонизация российского законодательства в сфере ВЭД.  

32. Экспортные пошлины, их виды, функции и особенности применения. 

33. Импортные пошлины: функции, тарифный контингент, размеры, 

критерии дифференциации. 

34. Таможенная стоимость товара.  

35. Выбор метода присутствия на внешнем рынке. 

36. Организационные мероприятия по выходу на внешний рынок.  

37. Проведение маркетинговых мероприятий. 

38. Предконтрактная работа.  

39. Сущность и задачи транспортной логистики. 

40. Характеристика и обоснование выбора различных видов транспорта во 

внешнеэкономической деятельности. 

41. Организация транспортной системы.  

42. Управление материальным потоком на стадии транспортировки. 

43. Транспортные тарифы. 

44. Управление транспортировкой.  

45.  Понятие внешнеэкономической сделки.  

46.  Классификация сделок.  

47.  Контрагенты и их характеристика.  

48.  Содержание Инкотермс-2010. 

49.  Толкование международных коммерческих терминов согласно 

Инкотермс-2010.  

50. Сложности выхода на внешний рынок. 

51. Экономические и политические особенности внешнеэкономической 

деятельности. 

52. Социокультурные особенности внешнеэкономической деятельности. 
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53. Особенности коммуникационной политики внешнеторговой фирмы.  

54. Подготовка товара к отгрузке. 

55. Упаковка внешнеторговых грузов. 

56. Правила международной маркировки грузов.   

57. Транспортная товаросопроводительная документация. 

58. Страхование грузов. 

59. Переход рисков при транспортировке товаров.    

60. Структура и содержание международного контракта. 

61. Общие и специфические условия международного контракта. 

62. Особенности подписания международного контракта.  

63. Особенности подготовки внешнеэкономической сделки.  

64. Этапы подготовки внешнеэкономической сделки.  

65. Выбор метода осуществления внешнеэкономической сделки.  

66. Подготовка контракта.  

67. Заключение контракта. 

68. Исполнение контракта.  

 

4. Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний, 

умений, навыков и (или) опыта деятельности,  

характеризующих этапы формирования компетенций 

 

4.1 Процедуры оценивания знаний, умений, навыков  

и (или) опыта деятельности 
 

Контроль результатов обучения обучающихся, этапов и уровня 

формирования компетенций по дисциплине «Внешнеэкономическая деятельность 

предприятия АПК» осуществляется через проведение входного, текущего, 

рубежных, выходного контролей и контроля самостоятельной работы. 

Формы текущего, промежуточного и итогового контроля, фонды 

контрольных заданий для текущего контроля разрабатываются кафедрой исходя 

из специфики дисциплины, и утверждаются на заседании кафедры. 

 

4.2 Критерии оценки знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, 

характеризующих этапы формирования компетенций в процессе освоения 

образовательной программы 

 

Описание шкалы оценивания достижения компетенций по дисциплине 

приведено в таблице 6. 
Таблица 6 

 
Уровень 

освоения 

компетенции 

Отметка по пятибалльной 

системе (промежуточная 

аттестация) 

Описание 
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Уровень 

освоения 

компетенции 

Отметка по пятибалльной 

системе (промежуточная 

аттестация) 

Описание 

Высокий «зачтено» Обучающийся обнаружил всестороннее, 

систематическое и глубокое знание учебного 

материала, умеет свободно выполнять задания, 

предусмотренные программой, усвоил основную 

литературу и знаком с дополнительной литературой, 

рекомендованной программой. Как правило, 

обучающийся проявляет творческие способности в 

понимании, изложении и использовании материала 

Базовый «зачтено» Обучающийся обнаружил полное знание учебного 

материала, успешно выполняет предусмотренные в 

программе задания, усвоил основную литературу, 

рекомендованную в программе 

Пороговый «зачтено» Обучающийся обнаружил знания основного 

учебного материала в объеме, необходимом для 

дальнейшей учебы и предстоящей работы по 

профессии, справляется с выполнением 

практических заданий, предусмотренных 

программой, знаком с основной литературой, 

рекомендованной программой, допустил 

погрешности в ответе на экзамене и при выполнении 

экзаменационных заданий, но обладает 

необходимыми знаниями для их устранения под 

руководством преподавателя 

– «не зачтено» Обучающийся обнаружил пробелы в знаниях 

основного учебного материала, допустил 

принципиальные ошибки в выполнении 

предусмотренных программой практических 

заданий, не может продолжить обучение или 

приступить к профессиональной деятельности по 

окончании образовательной организации без 

дополнительных занятий  

 

 

4.2.1. Критерии оценки устного ответа при промежуточной аттестации 

При ответе на вопрос обучающийся демонстрирует: 

знания: принципы развития и закономерности функционирования 

организации; понятийный аппарат внешнеэкономической деятельности; состав и 

классификацию участников внешнеэкономической деятельности; состав и 

классификацию участников внешнеэкономической деятельности; российское 

законодательство в сфере внешнеэкономической деятельности; основы 

таможенно-тарифного регулирования в рамках Таможенного союза; виды 

внешнеторговых операций и их преимущества; особенности учета 

внешнеэкономических операций; принципы составления отчетности по 

экспортно-импортным операциям. 

умения: анализировать внешнюю и внутреннюю среду организации, 

выявлять ее ключевые элементы и оценивать их влияние на организацию; 

ориентироваться в системе национального и наднационального регулирования 
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внешнеэкономической деятельности; выбирать оптимальные способы 

присутствия на внешних рынках; заключать международные контракты; 

определять эффективность внешнеэкономической деятельности предприятия; 

анализировать социально-экономические показатели состояния мировых рынков; 

отражать в учете и отчетности внешнеэкономические операции. 

владение навыками: методами оценки результатов коммерческой 

деятельности предприятия во внешнеэкономической сфере; навыками сбора и 

обобщения экономической информации; навыками организации и техники 

проведения экспортно-импортных операций.  

 

Критерии оценки
 

 

отлично обучающийся демонстрирует: 

- знание принципов развития и закономерности 

функционирования организации; понятийный аппарат 

внешнеэкономической деятельности; состав и классификацию 

участников внешнеэкономической деятельности; состав и 

классификацию участников внешнеэкономической деятельности; 

российское законодательство в сфере внешнеэкономической 

деятельности; основы таможенно-тарифного регулирования в 

рамках Таможенного союза; виды внешнеторговых операций и их 

преимущества; особенности учета внешнеэкономических 

операций; принципы составления отчетности по экспортно-

импортным операциям, практики применения материала, 

исчерпывающе и последовательно, четко и логично излагает 

материал, хорошо ориентируется в материале, не затрудняется с 

ответом при видоизменении заданий; 

- умение анализировать внешнюю и внутреннюю среду 

организации, выявлять ее ключевые элементы и оценивать их 

влияние на организацию; ориентироваться в системе 

национального и наднационального регулирования 

внешнеэкономической деятельности; выбирать оптимальные 

способы присутствия на внешних рынках; заключать 

международные контракты; определять эффективность 

внешнеэкономической деятельности предприятия; анализировать 

социально-экономические показатели состояния мировых рынков; 

отражать в учете и отчетности внешнеэкономические операции, 

используя современные методы и показатели такой оценки; 

- успешное и системное владение навыками сбора и обобщения 

экономической информации; навыками организации и техники 

проведения экспортно-импортных операций; методами оценки 

результатов коммерческой деятельности предприятия во 

внешнеэкономической сфере 

хорошо обучающийся демонстрирует: 

- знание материала, не допускает существенных неточностей; 

- в целом успешное, но содержащие отдельные пробелы, 

умение анализировать внешнюю и внутреннюю среду 

организации, выявлять ее ключевые элементы и оценивать их 

влияние на организацию; ориентироваться в системе 

национального и наднационального регулирования 

внешнеэкономической деятельности; выбирать оптимальные 

способы присутствия на внешних рынках; заключать 
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международные контракты; определять эффективность 

внешнеэкономической деятельности предприятия; анализировать 

социально-экономические показатели состояния мировых рынков; 

отражать в учете и отчетности внешнеэкономические операции, 

используя современные методы и показатели такой оценки; 

- в целом успешное, но содержащее отдельные пробелы или 

сопровождающееся отдельными ошибками владение навыками 

сбора и обобщения экономической информации; навыками 

организации и техники проведения экспортно-импортных 

операций; методами оценки результатов коммерческой 

деятельности предприятия во внешнеэкономической сфере  

удовлетворительно обучающийся демонстрирует: 

- знания только основного материала, но не знает деталей, 

допускает неточности, допускает неточности в формулировках, 

нарушает логическую последовательность в изложении 

программного материала; 

- в целом успешное, но не системное умение анализировать 

внешнюю и внутреннюю среду организации, выявлять ее 

ключевые элементы и оценивать их влияние на организацию; 

ориентироваться в системе национального и наднационального 

регулирования внешнеэкономической деятельности; выбирать 

оптимальные способы присутствия на внешних рынках; 

заключать международные контракты; определять эффективность 

внешнеэкономической деятельности предприятия; анализировать 

социально-экономические показатели состояния мировых рынков; 

отражать в учете и отчетности внешнеэкономические операции , 

используя современные методы и показатели оценки (методы и 

показатели оценки экономической эффективности экспортно-

ипортных операций предприятия; показатели экономической 

эффективности внешнеторговых операций, метод наименьших 

затрат, методы выбора базисного условия поставки; методика 

учета экспортных операций, учета импортных операций, учета 

курсовых разниц); 

- в целом успешное, но не системное владение навыками сбора и 

обобщения экономической информации; навыками организации и 

техники проведения экспортно-импортных операций; методами 

оценки результатов коммерческой деятельности предприятия во 

внешнеэкономической сфере 

неудовлетворительно обучающийся: 

- не знает значительной части программного материала, плохо 

ориентируется в материале (принципы развития и закономерности 

функционирования организации; понятийный аппарат 

внешнеэкономической деятельности; состав и классификацию 

участников внешнеэкономической деятельности; состав и 

классификацию участников внешнеэкономической деятельности; 

российское законодательство в сфере внешнеэкономической 

деятельности; основы таможенно-тарифного регулирования в 

рамках Таможенного союза; виды внешнеторговых операций и их 

преимущества; особенности учета внешнеэкономических 

операций; принципы составления отчетности по экспортно-

импортным операциям), не знает практику применения 

материала, допускает существенные ошибки; 

- не умеет анализировать внешнюю и внутреннюю среду 

организации, выявлять ее ключевые элементы и оценивать их 
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влияние на организацию; ориентироваться в системе 

национального и наднационального регулирования 

внешнеэкономической деятельности; выбирать оптимальные 

способы присутствия на внешних рынках; заключать 

международные контракты; определять эффективность 

внешнеэкономической деятельности предприятия; анализировать 

социально-экономические показатели состояния мировых рынков; 

отражать в учете и отчетности внешнеэкономические операции, 

допускает существенные ошибки, неуверенно, с большими 

затруднениями выполняет самостоятельную работу, большинство 

заданий, предусмотренных программой дисциплины, не 

выполнено; 

- обучающийся не владеет навыками сбора и обобщения 

экономической информации; навыками организации и техники 

проведения экспортно-импортных операций; методами оценки 

результатов коммерческой деятельности предприятия во 

внешнеэкономической сфере; 

 

Критерии оценки входного контроля 

Оценка «5» - отлично – если обучающийся раскрыл основные положения 

вопроса, обосновал свой ответ, привел примеры. 

Оценка «4» - хорошо -  неполно, но правильно изложен ответ на задание, 

при изложении допущены несущественные ошибки. 

Оценка «3» - удовлетворительно – если обучающийся изложил задание 

недостаточно последовательно и не раскрыл ответ целиком 

Оценка «2» - неудовлетворительно – задание не выполнено или 

выполненное задание не удовлетворяет требованиям, установленным 

преподавателем. 

 

4.2.2 Критерии оценки доклада 

При подготовки устного доклада обучающийся демонстрирует: 

знания: основных понятий проблемы доклада;  

умения: систематизировать и структурировать материал; делать обобщения 

и сопоставления различных точек зрения по рассматриваемому вопросу, делать и 

аргументировать основные выводы  

владение навыками: анализа различных источников информации по 

данной проблематике, систематизации и структурирования материала доклада   

 

Критерии оценки устного доклада 

 
Отлично обучающийся демонстрирует: 

- знание материала (материал систематизирован и структурирован; 

сделаны обобщения и сопоставления различных точек зрения по 

рассматриваемому вопросу, сделаны и аргументированы основные 

выводы, отчетливо видна самостоятельность суждений, основные 

понятия проблемы изложены полно и глубоко)  

- грамотность и культура изложения;  

- дает правильные ответы на вопросы аудитории при презентации 

доклада 

хорошо обучающийся демонстрирует: 
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- знание материала (материал систематизирован и структурирован; 

сделаны обобщения и сопоставления различных точек зрения по 

рассматриваемому вопросу, сделаны и аргументированы основные 

выводы)  

- дает неточные ответы на вопросы аудитории при презентации 

доклада 

удовлетворительно обучающийся демонстрирует: 

- неполное знание материала (в материале представлена одна точка 

зрения, отсутствует самостоятельность суждений) 

- не отвечает на вопросы аудитории при презентации доклада 

неудовлетворительно обучающийся: 

- не выполнил доклад 

 

4.2.3. Критерии оценки выполнения контрольных работ 

При выполнении контрольных (самостоятельных) работ обучающийся 

демонстрирует: 

знания: принципов развития и закономерности функционирования 

организации; понятийный аппарат внешнеэкономической деятельности; состав и 

классификацию участников внешнеэкономической деятельности; состав и 

классификацию участников внешнеэкономической деятельности; российское 

законодательство в сфере внешнеэкономической деятельности; основы 

таможенно-тарифного регулирования в рамках Таможенного союза; виды 

внешнеторговых операций и их преимущества; особенности учета 

внешнеэкономических операций; принципы составления отчетности по 

экспортно-импортным операциям 

умения: применять различные методы для выполнения задания 

контрольной работы 

владение навыками: решать различными методами задания контрольной 

работы 

 

Критерии оценки выполнения контрольных работ 

 
отлично обучающийся демонстрирует: 

- полные и правильные ответы на все вопросы, успешное решение 

задач с необходимыми пояснениями, корректная формулировка 

понятий и категорий 

хорошо обучающийся демонстрирует: 

- недостаточно полные и правильные ответы на все вопросы, 

несущественные ошибки в решении задач 

удовлетворительно обучающийся демонстрирует: 

- допущены ошибки в решении задач, неточные формулировки, 

отсутствуют ответы на 1-2 вопроса 

неудовлетворительно обучающийся: 

- задание не выполнил, совершил большое количество 

существенных ошибок 

 

4.2.4. Критерии оценки выполнения кейс-заданий 

При выполнении кейс-заданий обучающийся демонстрирует: 

знания: принципов развития и закономерности функционирования  
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